RESULTADOS DE APRENDIZAJE

MATERIA 3 — Direccién comercial y estratégica

CG1 - Desarrollar capacidad de liderazgo, creatividad, iniciativa y espiritu emprendedor en el
ambito de la empresa farmacéutica

CG2 - Trabajar formando parte de equipos multidisciplinares y colaborar con otros profesionales
del drea

CG4 - Visualizar y saber distinguir las mejores opciones de expansion de la empresa, asi como
las oportunidades de negocio

CB6 - Poseer y comprender conocimientos que aporten una base u oportunidad de ser originales
en el desarrollo y/o aplicacion de ideas, a menudo en un contexto de investigacion

CB7 - Que los estudiantes sepan aplicar los conocimientos adquiridos y su capacidad de
resolucidn de problemas en entornos nuevos o poco conocidos dentro de contextos mas amplios
(o multidisciplinares) relacionados con su area de estudio

CB8 - Que los estudiantes sean capaces de integrar conocimientos y enfrentarse a la complejidad
de formular juicios a partir de una informacién que, siendo incompleta o limitada, incluya
reflexiones sobre las responsabilidades sociales y éticas vinculadas a la aplicaciéon de sus
conocimientos y juicios

CB9 - Que los estudiantes sepan comunicar sus conclusiones y los conocimientos y razones
ultimas que las sustentan a publicos especializados y no especializados de un modo claro y sin
ambigliedades.

CE2 - Conocer las estrategias comerciales, de marketing y prestacion de servicios y aplicarlas al
ambito de la industria farmacéutica y afines.

CE3 - Conocer la gestion de los procesos de puesta en el mercado y lanzamiento de productos
del sector farmacéutico.

CE4 - Conocer las herramientas para el analisis, toma de decisiones y resolucién de problemas
que les permitan dirigir departamentos organizativos y comerciales del sector farmacéutico.

C5 - Analizar e identificar situaciones y nuevas oportunidades de negocio dentro del sector para
realizar planes de accion.

CE7 - Disefiar y evaluar estrategias empresariales competitivas en el sector farmacéutico y
afines mediante herramientas avanzadas.



